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Titelthema IPO-Advisory
Seit 2004 sind 31 von 80 Unternehmen mit Hilfe
eines Emissionsberaters an die Börse (Regulierter
Markt) gegangen. Das Real Estate Magazin zeigt
als einziges Medium alle IPO-Advisory-Mandate
auf und veröffentlicht ein Ranking der Top-Bera-
ter. Zudem wird aufgezeigt, was Emissionsberater
leisten und welche Vergütungen dabei anfallen.
Das Titelthema auf den Seiten 10-17.
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Bei einigen Immobilienfonds, darunter auch
dem SEB ImmoInvest – dem größten deutschen
offenen Immobilienfonds – wurde aufgrund
von Mittelabflüssen die Rücknahme von Antei-
len vorübergehend ausgesetzt. Fondsmana-
gerin Barbara A. Knoflach erläutert die ak-
tuelle Entwicklung. Seiten 42-43.
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Nach einem herben Verlust im Vorjahr scheint
die HELMA Eigenheimbau AG den Turnaround

geschafft zu haben. Große Hoffnungen setzt
Vorstand Karl-Heinz Maerzke auf das Hel-
ma-Sonnenhaus, bei dem durch die ganzjähri-

ge Nutzung der Sonnenenergie beim Heizen
vollständig auf die Nutzung von fossilen

Brennstoffen verzichtet werden kann. Das
Interview auf den Seiten 38-39.
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Das schwierige Kapitalmarktumfeld stellt besonde-
re Anforderungen an den Designated Sponsor.
Henriette Domhardt, Head of CRM bei der
Close Brothers Seydler AG, geht davon aus,
dass es im Zuge der Finanzkrise zu einer Konsoli-
dierung in der Branche kommt. Zudem sollten nach
ihrer Meinung die Unternehmen auch in diesen
Zeiten an die Öffentlichkeit gehen und Roadshows
besuchen – jetzt ist antizyklisches Handeln gefragt.
Das Interview auf den Seiten 32-33.
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Die Realisierung eines IPOs stellt im aktuellen Markt-
umfeld ein schwieriges Unterfangen dar. Was unter

den gegebenen Bedingungen bei Börsengängen zu be-
achten ist, zeigt Björn Ehring, Managing Director

bei der quirin bank, auf. Neben der richtigen Strate-
gie beim Pricing und der Kommunikation werden auch
mögliche Alternativen zum IPO erörtert. Seiten 18-20.
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